UTL202 - PAZARLAMA YONETIMI - iktisadi ve Idari Bilimler Fakiiltesi - Uluslararasi Ticaret ve Lojistik B6Iimii
Genel Bilgiler

Dersin Amaci

Ogrencilerin pazarlama yonetimi ile ilgili kavramlari ve konulari anlamalarini saglamaktir

Dersin icerigi

Pazarlama kavrami, pazarlama yaklasimlari, cevre, stratejik planlama, pazarlama stratejileri, organizasyon ve denetim.

Dersin Kitabi / Malzemesi / Onerilen Kaynaklar

Altunigik R, Ozdemir S. Ve Torlak O. (2014- 2024 arasi baskilari); Pazarlama ilkeleri ve Yénetimi, istanbul: Beta Basim. Ders notlari ve slaytlar.

Planlanan Ogrenme Etkinlikleri ve Ogretme Yéntemleri

Anlatim, Soru-Cevap, tartisma

Ders igin Onerilen Diger Hususlar

Ders Oncesi, konular ile ilgili okuma yapilmasi nerilir...

Dersi Veren Ogretim Elemani Yardimcilar

Yardimcr 6gretim elemani yoktur.

Dersin Verilisi

Teorik ve ylzylize

Dersi Veren Ogretim Elemanlar

Prof. Dr. Suzan Coban

Program Ciktisi

Mo =

Pazarlama stratejilerini agiklayabilirler.

Pazarlama ve cevre iliskisini agiklayabilirler.

Stratejik planlama sirecini aciklayabilirler.

Pazarlamada performans analizi ve kontol yontemlerini aciklayabilir.

Haftalik icerikler

Sira Hazirlik Bilgileri
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Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Yénetimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Y&netimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Y&netimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz
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Soru ve
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Uygulama

Ders tanitimi, Pazarlama kavram
ve yaklasimlari

Pazarlama cevresi: makro ve mikro

Pazar Bolimlendirme ve Hedef
Pazar Secimi

Stratejik planlama Sureci

Fonksiyonel planlama ve Sratejik
y6nelim: Strateji Gelistirme, pazara
Giris, Konumlandirma stratejileri

Rekabet, Blytime ve Kiigiilme
Stratejiler

Stratejik pazarlama slrecinde
uygulama: hedef pazar secimi,
pazarlama karmasinin
gelistirilmesi, uygulanmasi ve
denetimi



Sira Hazirlik Bilgileri
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Su ana kadar anlatilan tim iceriklerden ve ders notlarindan
sorumlusunuz.

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Y&netimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Y&netimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve
digerleri; Pazarlama ilkeleri ve Y&netimi kitabinin konu ile ilgili
sayfa araligini okuyunuz. Ders notu ve sisteme yiklenen slaytlari
inceleyiniz
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Teorik Ders Anlatim
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Ara Sinav Hazirhk

Final Sinavi Hazirlik

Ders Oncesi Bireysel Calisma
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Metodlan Teorik

Vize

Uriin ve (riin kararlari

Uriin Karmasi ve politikalar

Fiyat ve Fiyatlandirma yontemleri

Pazarlama iletisimi

Pazarlama kanallari ve dagitim
politikalar

Pazarlama denetimi ve performans
degerleme

Pazarlama denetimi ve performans
degerleme
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Uygulama



Uluslararasi Ticaret ve Lojistik Blimii / ULUSLARARASI TICARET VE LOJISTIK X Ogrenme Ciktisi iliskisi
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Uluslararasi ticaret, isletme yonetimi ve tedarik zinciri konusunda gerekli olan bilgi birikimi

Turk hukuk sistemi ile dis ticaret mevzuatina hakim olma

Temel istatistik ve karar almada kullanilan modelleme y&ntemlerine hakim olma

insan iliskileri, 6rgiitsel davranis ve iletisim konusunda etkin olma

Calistigi sektorle ilgili Gretim yonetimi ve strecleri ile ilgili bilgi sahip olma

Uluslararasi ekonomik gelismeleri takip etme

Ulusal ve uluslararasi pazar pozisyonlarinda yer alabilme

Alaniyla ilgili finansal kararlar verebilme

Uluslararasi ticari organizasyonlar ile iletisim kurabilme

Alaniyla ilgili muhasebelestirme islemlerini ve finansal tablolari hazirlayabilme ve yorumlayabilme
Uluslararasi pazarlama stratejilerini, faaliyet gosterdigi pazar kosullar cercevesinde degerlendirebilme ve uyarlayabilme
Farkl disiplinlerle uyumlu calisabilme

Tirkiye ve Diinya tarihinin yanisira kiiltir ve cografya hakkinda ayrintili bilgiye sahip olur.

Sanatsal, kilttrel ve sportif konulara iliskin bireysel yeteneklerini gelistirir.

Sozli ve yazili etkin iletisim kurar; bir yabanci dili en az. Avrupa Dil Portféyl B1 genel diizeyinde kullanir.
Pazarlama stratejilerini agiklayabilirler.

Pazarlama ve cevre iliskisini agiklayabilirler.

Stratejik planlama suirecini agiklayabilirler.

Pazarlamada performans analizi ve kontol yontemlerini agiklayabilir.
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